Oferta de vivienda en provincias
crece mas rapido que en Lima

De acuerdoconel presidente
de Capeco, Walter Piazza, la
oferta de viviendas en pro-
vincias se incrementa mas
rapidamente que en Lima.
“Este mayorritmo seregis-
tra principalmente en ciuda-
des como Arequipa, Piura,
Huancayo, Trujillo e Ica, a
donde también han llegado
las cadenas de retailers y
tiendas por departamentos

atraidas porel buen momen-
to que se presenta en estas
zonas”, manifest6 Piazza. A
pesar de este contexto, el re-
presentante gremial sefialé
que Lima seguira creciendo
hacia la periferia.

Terrenosestatales

Respecto a las viviendas so-
ciales, Piazza indic6 que en
Lima no se puede hacer mds

proyectos de vivienda social
porque no hay suficiente sue-
lo. “Como el suelo urbano es
escaso, entonces la oferta es
escasa y el precio se encare-
ce”, dijo.

Entonces, sostuvo que una
forma de ponermésterrenos
en el mercado es que el Esta-
do, que tiene terrenos eria-
zososinusar, los ponga adis-
posicion del mercado a un
precio que se puedan hacer
mas viviendas sociales.

“En Lima todavia hay sufi-
ciente suelo para que la ciu-
dad crezca, perotiene que ser

suelo legal”, anot6. Coment6
que en distritos como Jests
Maria, Miraflores, San Isidro
y San Miguel todavia concen-
tran algunos terrenos eriazos
que se pueden aprovechar.

“Aparte del suelo que tie-
ne el Estado, Lima tiene que
mirar su planificacion de
largo plazo ydefinir como se
va a aprovechartodo el sue-
lo eriazo que tiene, porque
delo contrario podriaserin-
vadido”, anotd tras sefalar
quesiel Estadonoloregula,
podria ser usado de forma
ineficiente.
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Mercado cementero. El
Grupo Hochschild informd
a la Conasev que en el
Perti el cemento se vende
principalmente a una base
de consumidores altamente
fragmentada conocida
como “autoconstruccion”.
Dijo que en el caso de
Cementos Pacasmayo

Sus ventas a este rubro
representan el 59% del
total.



