LA EMPRESA CONSTRUIRA 2.000 CASAS EN SANTA CLARA

Shamrock ingresa al
segmento Mivivienda

Il Invertira cerca de
US$90 millones en
proyecto que estara
listo para el 2014

La promotora inmobiliaria
Shamrock desarrollarid a
partir de este afio proyectos
dirigidos al segmento Mivi-
vienda, revel6 en exclusivaa
El Comercio el gerente ge-
neral dela empresa, Carlos
José Chuman.

El primer desarrollo
se ubicara en el distrito de
Santa Clara (Lima) y con-
sistird en la construccion e
implementacién de 2.000
viviendas sobre un drea de
10 hectéreas.

“Hemos invertido US$9
millones en la compra del
terreno, y proyectamos in-
vertir US$80 millones mas
en la construccién de las vi-
viendas”, detalla Chuman.

CRECE. Shamrock evalua otros mercados para sus planes
de desarrollo en los segmentos B, Cy D.

Unacasaaquipuedecos-
~ tardesde S/.100 mil.

Alto lujo
Unaviviendaaquicuesta
‘ desde US$500 mil.

Laobra se iniciara a finales
de este afio y deberia estar
lista en el 2014, afiade el eje-

cutivo.

AMPLIAMERCADO

De esta manera, Shamrock
amplia su negocio a un seg-
mento en el que no opera
usualmente, pues se ha en-
focado hasta ahora en pro-

yectos para los mercados de
lujo yalto lujo, con desarro-
llos como los de El Rancho
(Miraflores), El Polo (Surco)
y Paracas (Ica).

Habria que recordar
que esta tendencia hacia los
sectores de menor poder
adquisitivo viene desde el
2011, cuando la inmobilia-
ria anuncio la creacién de
sumarca Habita, dirigida
al segmentomasaltode Mi-
vivienda (B y C), con casas
de S/.180 mil cada una, en
promedio.

Cabe precisar que en
los mercados Ay A+, los
precios de las casas que
vende Shamrock fluctian |
entre los US$500 milylos |
US$800 mil.

FACTURACION
Carlos José Chumanprecisa |
que las ventas de la empre-
saenel 2011y2012serande
US$160 millones por sus
tres proyectos ya menciona-
dos, asi como porun porcen-
taje minimo de la construc-
cionde Habita. Lacompatiia
espera US$90 millonesen
ventas solo por el proyecto |
de Paracas. e




